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Colaborando para a internacionalização de seus negócios
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SOBRE NÓS
O NCI-RP um grupo de empresas formado por associados da ACIRP, dentre indústrias e prestadores de serviços,
constituído por profissionais com vasta experiência em suas áreas, como: logística internacional, finanças, comércio
exterior, gestão, consultorias, câmbio, administração, produção, eventos, marketing, vendas dentre outros. 
O núcleo foi lançado em Outubro de 2021 e nosso objetivo é fomentar as ações do comércio exterior de Ribeirão Preto e
região, com eficiência, oferecendo um diferencial no atendimento, agilidade na execução de ações, discussão de
ideias, formação de grupos para missões a feiras e eventos, avaliação de negócios e oportunidades no Comércio
Exterior no Brasil e no mundo, garantindo assim a credibilidade e sucesso de suas atividades. 
Estamos localizados no centro da cidade de Ribeirão Preto, na sede da Associação Comercial e Industrial de Ribeirão
Preto.
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VALORES
Ética e transparência
 Cooperação
Cidadania
Competência

MISSÃO
Colaborar na atuação multissetorial de comércio
internacional das empresas, promovendo a representação
dos interesses, a defesa dos direitos e a satisfação dos
associados, com responsabilidade, ética e
comprometimento. Contribuindo assim para a inserção,
desenvolvimento e o fortalecimento do comércio e serviços
de importação e exportação.
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VISÃO
Ser um núcleo diferenciado e reconhecido pela
qualidade, atendimento e excelência na fomentação de
projetos na área de comércio internacional.

Fidelidade
Responsabilidade
Comprometimento
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PORQUÊ FAZER
PARTE
As principais vantagens são a troca de
experiências entre os participantes, o
aumento da capacitação das empresas
para lidar com o mercado internacional e
geração de oportunidades comerciais a
partir da articulação local da promoção do
Comércio Exterior.

COMO FAZER PARTE
Entre em contato com o
departamento de Comércio
Exterior da ACIRP para
obter maiores informações.

CONTATOS
Telefone: (16) 3512-8133
E-mail: comex@acirp.com.br
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CONTATOS
Seja um membro desse time. 

Clique para
falar conosco!

Site NCI-RP
https://acirp.com.br/comercio-
exterior

Thayná Rais
Assessora do Departamento de
Comércio Exterior da ACIRP
+55 (16) 3512-8133
comex@acirp.com.br
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https://whatsa.me/5531999350220
https://acirp.com.br/comercio-exterior
https://acirp.com.br/comercio-exterior
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MEMBROS PARTICIPANTES
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ACCROM
A Accrom Consultoria em logística Internacional surgiu com a missão de oferecer gerenciamento
e soluções logísticas integradas e personalizadas em processos de importação ou exportação
marítimas, aéreas ou rodoviárias, como assessoria aduaneira, armazenagem em área
alfandegada ou carga geral, transporte rodoviário nacional e internacional (agenciamento de
cargas), estudo de viabilidade econômica e tributária de importação ou exportação. Além
completa estrutura para assessoria no desenvolvimento de novos produtos e fornecedores no
exterior. www.accrom.com.br 

BW Business by World
A BW – Business by World, é uma empresa que atua no mercado B2B, interno e externo, unindo
compradores a vendedores e vice-versa, fazendo a intermediação nos negócios prospectados, do
início ao fim dos projetos e seus processos, em parceria com colaboradores de alto nível, de
todas as áreas envolvidas, mas sob o comando de uma só gestão. www.bbyw.com.br



inVoga Cosméticos
Somos uma empresa de cosméticos, cujo foco principal é desenvolver produtos para o
tratamento capilar de alta qualidade a um preço justo com inovação e alta performance,
buscando sempre a total satisfação de nossos clientes e consumidores.
Nosso objetivo é promover bem-estar levando em consideração a sustentabilidade,
transparência e confiança. Almejamos colaborar para a construção de um mundo onde haja
menos desigualdade social e mais oportunidades para os menos favorecidos. 
https://www.vogacosmeticos.com.br/
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KLM COMEX
A KLM COMEX tem o objetivo de facilitar as negociações e processos no âmbito nacional e
internacional das operações de importação e exportação, para as empresas que pretendam
lançar-se no comércio exterior e para as que já estão nesta operação e necessitem de
gerenciamento próximo às equipes envolvidas. Com o intuito de maximizar a rentabilidade de
cada operação, estamos prontos para organizar sua estrutura de comércio exterior,
gerenciando inclusive os fornecedores envolvidos na operação, garantindo assim, segurança,
qualidade e rentabilidade do negócio. www.klmcomex.com.br 



Muraca San
O Muraca San é uma empresa do nicho de alimentação com especialidade na culinária
japonesa. Devido à especificidade de sua operação e os altos custos de insumos, surgiu a
necessidade de ingressar ao Núcleo. O objetivo da empresa é firmar parcerias que tenham o
mesmo objetivo de redução de custos e otimização da operação, através da importação
independente de insumos e ingredientes! Alcançando assim a maximização da rentabilidade
operacional, fortalecimento das relações com outros empresários e soluções a médio e longo
prazo!
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Target Câmbio
A Target Câmbio é uma empresa independente que busca assessorar os clientes pelas
melhores opções nas transações de fechamento de câmbio nas importações, exportações,
remessas internacionais e demais soluções relacionadas ao mercado cambial.
Trabalha com a finalidade de eliminar burocracias desnecessárias, redução de custos, ou ainda,
o correto enquadramento operacional com base nas matérias legais, dispostas pelo Banco
Central do Brasil, consequências tributárias e passividades declaratórias, em todo o processo
de transações internacionais. Especialista em operações de Hedge (Proteção Cambial) nas mais
diversas operações cambiais. www.targetcambio.com.br 

http://www.targetcambio.com.br/
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Vinhas Brasil
A Vinhas Brasil é uma empresa especializada em assessoria enogastronômica. Tem a árdua missão
de divulgar a qualidade dos vinhos finos brasileiros, utilizando-se de eventos, treinamentos e
degustações para atingir seus objetivos, e com isso levar ao público consumidor o prazer e o
conhecimento sobre vinhos do nosso país, que estão muito bem colocados e pontuados nos
rankings internacionais. Existe um capítulo, em seu planejamento futuro, de levar produtos de
pequenas e médias vinícolas brasileiras para o mercado internacional, buscando desta forma trazer
maior visibilidade aos vinhos e às vinícolas brasileiras; bem como de trazer bons rótulos de
pequenas e médias vinícolas estrangeiras para o mercado brasileiro.



OBRIGADO
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